
 

  

 

  

 

• N
re
e
s
g
e
o
r
c
v
i
a
a
s
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• Los diferentes pasos en el proceso de la reserva de
  un grupo y cómo optimizar cada uno

• Calendario de demanda de grupos 
• Pricing y Posicionamiento
• Competencia
• ¿Qué datos tenemos que analizar para optimizar la cotización?
• Ejercicios y casos prácticos
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 sara.colomer@hotel-lo.com · www.hotel-lo.com
Tel.: 934 518 417
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POR CURSO

• El segmento grupo – diferentes tipos y necesidades
• Importancia del Total Revenue Management
• Resumen de conceptos básicos de Revenue Management
• Introducción
Contenidos:

gabi mUeLLer, fundadora de Hotel-lo
PoNeNTe:

(9:30 a 14:00 h y de 15:00 a 18:30 h.)
eL CUrSo CONSTA DE 8 H. PRESENCIALES

para grupos
management
Curso de revenue 

+ 34 horas online

Tel.: 932382040
08010 barcelona
Plaça Urquinaona, 2
H10 Urquinaona Plaza

LUgar de LoS CUrSoS:

POR DEFINIR




