
 

              
 

   

• Resumen conceptos básicos
• Forecasting - Previsiones por segmento – Forecast accuracy

• Calcular y entender pick up’s
• Pricing y Posicionamiento
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• Revenue para grupos
• Revenue management aplicado a otras áreas

Total RM
• Tecnología en revenue: últimas tendencias
• Rol del revenue manager

Liderazgo y organización interna
• Ejercicios y casos prácticos
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sara.colomer@hotel-lo.com · www.hotel-lo.com
Tel.: 934 518 417

 
    
  

Contenidos:

gabi mUeLLer, fundadora de Hotel-lo
PoNeNTe:

   

 

Tel.: 93 451 84 17 
 

HOTEL-LO BUSINESS ACADEMY

LUgar de LoS CURSOS

08015 barcelona
C/ Vilamarí, 50 

Curso de revenue 
management 
avanzado
EL CURSO CONSTA DE 8 H. PRESENCIALES

  9:30 a 14:00 h. y 15:00 a 18:30 h.
+ 32 horas online

definir
Por

PRECIO ESPECIAL PARA 
MIEMBROS DEL GREMI 

D' HOTELS DE 
BARCELONA Y EX 

ALUMNOS

335€
  + iva

Por CUrSo




