. Ho+tell
Curso online VL2 cooness

ACADEMY

Programa Intensivo de

Revenue Management

DIRIGIDO A:

Revenue Managers, Gerentes, Director Comerciales, agentes de reservas/
recepcion, estudiantes de Turismo y Gestion Hotelera, propietarios de
establecimientos, directores de hotel, personas que tengan experiencia en el
sector hotelero y/o estudios de turismo o similares

DURACION:
100 horas. Aprox.

- . - MODALIDAD: online.
El objetivo del curso es profundizar en los conocimientos de revenue management El curso incluye teoria y

a través de un aprendizaje tedrico acompafiado de una aplicacion a la practica. casos practicos.

Contenido (resumen):

* Introduccion 100% BONIFICABLE

* Los elementos clave de revenue management POR LA FUNDAE PARA
¢ Indicadores: RevPar, TrevPar, Goppar TRABAJADORES EN
 Herramientas, Técnicas, Conceptos ESPANA

* Inventory Management vs. Rate Management

* Definicidn del precio correcto

* Forecasting — previsiones como herramienta estratégica
* Pricing — mucho mas que poner un precio

* KPI’s — como incrementar cuota de mercado
* Revenue Management y Distribucion

* Revenue Para Grupos PROXIMO INICIO:
* Total Revenue Management

¢ Evolucion de la distribucién online 7 50€ Este curso esta abierto a

. s e, la inscripcion actualmente
. Eﬁflrii’fgms de éxito de la comercializacion +21% IVA y se pgede I——
. . cualquier momento.

* Los diferentes enfoques para portales o agencias

online, GDS y Pagina web propia
¢ Pricing Online y Paridad de Tarifas
* Importancia de la reputacién online
* Como maximizar las reservas en los canales electronicos
 Casos Practicos/Ejercicios

ACCESO AL CAMPUS:
24 horas x 365 dias

TUTOR:
Gabi Mueller

FORMA DE PAGO:
Por transferencia bancaria o

. con tarjeta de crédito.
MAS INFO:

sara.colomer@hotel-lo.com | 93 451 84 17

I—IO'I'e”O www.hotel-lo.com o o @

hotel management solutions






